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JAK ZARABIAC NA WIEDZY
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Jakie sg korzysci z zarabiania na e-bookach
| kursach internetowych?

Posiadasz wiedze w swojej gtowie. Czesto twoja wiedza i doswiadcze-
nie sg dla wielu warte duze pienigdze. Niestety, nikt nie jest w stanie
czytaé¢ w twoich myslach, ba, jezeli nie masz zbudowanej rozpozna-
walnosci, tylko garstka ludzi wie, ze masz wiedze, ktdra pozwolitaby
im rozwigzac ich palace problemy.

Moja idea okazuje sie prosta. Musimy zapakowac twojg wiedze
w produkt cyfrowy, zamiesci¢ jg w internecie, dodac link do ptatno-
$ci. Nastepnie musisz powiadomi¢ jak najwieksza liczbe osob o tym, ze
twoja wiedza w postaci nagran czy e-bookdw jest dostepna w interne-
cie. Do tego musisz przekonac te osoby, ze to, co proponujesz, jest wiecej
warte niz cena, ktérg zaptacq. Dlaczego zatem produkty cyfrowe, a nie
konsultacje czy szkolenia na zywo? Dlatego ze produkty cyfrowe dajg
wolnos¢. Nie musisz nigdzie jezdzi¢, spedza¢ potowy swojego zycia
w salach szkoleniowych, szkole czy na uczelni. Zarabiasz pienigdze, ale
nie musisz ciggle sprzedawac swojego czasu za gotdwke.

Ta idea nie opiera sie na pustym zarabianiu coraz wiekszych pienie-
dzy, ale na bogaceniu sie potagczonym z zyskiwaniem coraz wigkszej
ilosci wolnego czasu.

Zeby zacza¢ sprzedawad swojg wiedze w internecie, musisz znalezé
wewnetrzng motywacje do dziatania, dlatego w tym rozdziale zdra-
dzam moich dziewiec¢ korzysci, ktére powodujg, ze biznes kurséw inter-
netowych to najlepszy biznes swiata. Moja firma ma w swojej ofercie
ustugi (na przyktad ustawiamy kampanie reklamowe dla naszych klien-
téw), sprzedaz produktéw fizycznych (suplementéw diety). Prowadze
réwniez konsultacje jeden na jeden. Sprawdzitem te wszystkie sposoby
prowadzenia biznesu i po 15 latach moge spokojnie stwierdzi¢, ze to

Kup ksigzke Polec¢ ksiazke
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najpiekniejszy, dajgcy najwiecej frajdy i wolnosci sposob zarabiania pie-
niedzy. Oto moja oscbista lista dziewieciu powoddw, dla ktérych warto
wejs¢ na te droge.

Nagrywasz raz, a sprzedajesz latami

Kurs internetowy nagrywasz raz, a mozesz sprzedawac¢ go nawet
kilka lat. Nie wszystkie nisze posiadajg informacje, ktére szybko sie
przeterminujg, na przyktad w niszy psychologii, mindfulness, jogi
i tym podobnych. W przeciwienstwie do etatu nie musisz ciggle wy-
konywac tej samej pracy. Nagranie kursu przypomina troche sklono-
wanie sie. Ty masz wolne, a twdj kurs pracuje na ciebie.

Firma jako osobisty dzien Swistaka

Gdy sprzedajesz kursy czy e-booki, z twojg wiedzg nie musisz cig-
gle zaczynac pracy czy jezdzi¢ po hotelach i salach szkoleniowych.

Wyobraz sobie, ze zajmujesz sie masazem twarzy. Przychodzi do
ciebie klientka, robisz jej masaz, a ona ptaci ci dang kwote po godzi-
nie twojej pracy. Zeby za tydzien zarobi¢ podobne pienigdze, znowu
musisz pracowac. Gdy klientka kupi sobie kurs z nagranymi lekcjami
z masazem, po prostu wykonuje masaz samodzielnie, a ty mozesz
mie¢ wtedy wolne.

Podobnie trener osobisty. Mozesz ciggle walczy¢ o klientow i spe-
dzac¢ swoje zycie na sitowni, nie dojadajac i zapuszczajgc sie fizycznie.
Problem w tym, ze ciggle musisz wykonywac¢ z tymi samymi klien-
tami te same éwiczenia, ten caty proces skoniczy sie dopiero na eme-
ryturze. W czasie, gdy méwisz klientowi: ,wyzej posladki”, nie mozesz
by¢ jednoczesnie na karaibskiej plazy. Gdy sprzedajesz kurs wideo,
klient wtgcza sobie nagranie na telefonie, sam wykonuje éwiczenia,
a ty masz wtedy wolne.

28
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Nawet jezeli prowadzisz szkolenia stacjonarne, to stale musisz pra-
cowac, zeby zarabia¢. Gdy je nagrasz, nie musisz juz spedzac potowy
swojego zycia w podrdzach, samolotach czy hotelach. Taki styl zycia
kosztuje wielu szkoleniowcow relacje rodzinne. Jestes$ jak tirowiec,
ktérego stale nie ma w domu. Rezygnujesz z diety i ¢wiczen, stajesz
sie samotnym dziwakiem majgcym dosy¢ ludzi, bo po skoriczonym
szkoleniu jeszcze przez dwie godziny wszyscy chcg zadac ,ostatnie
pytanie”.

Jezeli raz w zyciu poczujesz satysfakcje z tego, ze kiedy lezysz na
plazy, czytajgc ulubiong ksigzke, na twoje konto wptywajg pienig-
dze, juz nigdy nie bedziesz chciat sprzedac ani godziny swojego zycia
w inny sposab.

Dochdd pasywny i wolnosc finansowa

Naczytatem sie w mtodosci ksigzek Roberta Kiyosakiego na temat bu-
dowania dochodu pasywnego. Wszystko sprowadzato sie do zakupu
nieruchomosci, ktdra bedzie na ciebie pracowata, nawet kiedy $pisz.
Miatem wtedy jednak pewien problem z tg ideg. Mieszkatem z zong
i matg corka w wynajetej kawalerce. Ledwo wystarczato mi na prze-
trwanie, wiec jak, do licha, miatem kupi¢ nieruchomosg, ktéra praco-
wataby na mnie i mojg rodzine. Jednak gdy potgczytem kropki, zro-
zumiatem, ze tg nieruchomoscig do wynajecia moze by¢ moja wiedza
dostepna w internecie za odpowiednig optata.

Tak dziatajg kursy internetowe i e-booki. Ludzie wypozyczajg twojg
wiedze na przyktad na rok za konkretng sume. Wiem, ze brzmi to jak
bajka, i gdybym sam tego nie doswiadczyt, tez pewnie trudno bytoby
mi w to uwierzyc.

Czy wiesz, ze jako przedsiebiorca ptacacy najnizsze sktadki na ZUS,
bedziesz miat gtodowa emeryture? Ale jesli masz wiedze i doswiad-
czenie, ktdre dla innych sg warte duze pienigdze, to czy nie bytoby ma-
drze potraktowac twoje umiejetnosci jak nieruchomos¢ wynajmowang
przez kogos nawet wtedy, kiedy $pisz?

Rozdziat 1. Jak zarabiac¢ na wiedzy i maksymalnie wykorzystac swoj potencjat?
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Oczywiscie, nie jest to w 100% pasywny dochod. Musze na-
grac kurs, czesto robie webinary, organizuje kampanie sprzedazowe.
Jednak ty nie musisz tyle pracowac¢, mozesz skupic sie na twaorzeniu
i nagrywaniu kurséw, a marketingiem moze zajg¢ sie na przyktad ser-
wis Udemy, na ktérym zamieszcza sie kursy.

A ty zamykasz laptop
i idziesz na plaze.

Mam takie powiedzenie ,Po webinarze ide na plaze”. Z racji, ze
mieszkam pie¢ minut od jednej z najpiekniejszych europejskich plaz,
moge natychmiast po skonczeniu bezptatnego szkolenia odpoczaé
w otoczeniu szumu fal.

Wyobraz sobie sprzedaz na przyktad na 300 000 ztotych podczas
dwdach godzin webinaru, a ty zamykasz laptop i nic juz praktycznie nie
musisz robic.

Kiedys jeszcze przez godzine odpisywatem na e-maile, odzyskiwa-
tem problematyczne transakcje, ale po wyliczeniach okazato sig, ze te
szybkie, btyskawiczne dziatania nie przektadaty sie na wiekszg sprze-
daz, wiec umowitem sie ze sobg, ze koricze webinar, zamykam laptop
i ide cieszy¢ sie zyciem.
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Kursy online a sprzedawanie ustug

Wyobraz sobie, ze jestes dietetykiem i sprzedajesz na webinarze
ustuge utozenia diety. Aby zrobi¢ taki wynik sprzedazowy jak ja, mu-
siatbys przez kilka lat spotykac sie z klientami na Zoomie i uktadac¢ im
diete, ewentualnie konieczne bytoby zatrudnienie rzeszy dietetykdw
do wykonania tych zadan. Czyli biuro, pracownicy, duze koszty i ko-
lejne miesigce pracy.

Tutaj wytaczasz komputer i idziesz na plaze, a klienci teraz logujg
sie do platformy kursowej i przechodza szkolenie. Nikt nie bedzie
przeszkadzat ci w cieszeniu sie zyciem. Jezeli wezmiemy pod uwage,
ze robie takich webinaréw okoto 20 w miesigcu, to jest to dla mnie
wymarzony hiznes.

Gdyby ktos 17 lat temu powiedziat mi o takim scenariuszu, to od-
partbym, ze jest zbyt piekny, aby byt prawdziwy.

Zeby zmotywowaé cie do tego, ze jest to mozliwe, przedstawiam
wiadomos¢ od jednej z moich kursantek, ktdéra ukonczyta moj One
Million Kursipostanowitazrealizowacidee ,powebinarzeide naplaze”.

Historia mojej kursantki: ,szkoleniowcem
jestem $wietnym, ale szefem juz mniej”

Minat rok od opublikowania mojej ostatniej lekcji na platformie kursowe.
W tym czasie stworzytam kurs na poziomie zaawansowanym oraz kurs
dla dzieci — wszystko w formie wideo. Tylko na sprzedazy pasywnej
zarobitam juz 80 000 euro. Pracownicy nie sa mi juz potrzebni, co jest
ogromna ulga, bo praca z ludzmi bywa ciezka.

Szkoleniowcem jestem swietnym, ale szefem juz mniej. Od stycz-
nia tego roku mieszkam w domku na plazy z moimi dwoma psami. Moj
narzeczony juz nie musi pracowac. Moje mieszkanie i nasz wymarzony
dom z ogrodem zostaty w kraju, bo odzyskatam wolnosc i nie musze juz
kurczowo trzymac sie murdw, krajow czy pieniedzy. Robie webinary —
cho¢ zdecydowanie za rzadko — ale po kazdym ide na plaze. Zycie, jakie
zawsze chciatam miec, mam teraz na wyciggniecie reki.

Polec¢ ksiazke

Rozdziat 1. Jak zarabiac¢ na wiedzy i maksymalnie wykorzystac swoj potencjat?
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W kolejnych rozdziatach ksigzki naucze cie krok po kroku, jak organi-
zowac takie webinary.

Kursy internetowe to Swietny sposob
na zdobycie klientow na ustugi, konsultacje
czy na produkty fizyczne

Wyobraz sobie agencje nieruchomosci oferujgcg domy czy mieszka-
nia w Hiszpanii. Wiele oséb marzy o tym, zeby zamieszka¢ w sto-
necznym raju nad brzegiem Morza Srédziemnego. Jednak wielu po-
tencjalnych klientéw nie ma obecnie tak duzej kwoty, a jedynie
marzenia i setki pytan na przyktad o procedure zakupu nieruchomo-
$ci w tym kraju. By¢ moze nie wszyscy majg od razu milion ztotych
na inwestycje, ale wiekszos¢ z nich posiada 100, 200 czy 300 zto-
tych na kurs internetowy, w ktérym jako agent nieruchomosci odpo-
wiadasz na wszystkie najwazniejsze pytania potencjalnych klientow.

| tak wiekszos$¢ agentdw odpowiada na te pytania na niezliczonych
Zoomach czy wiadomosciach na WhatsApp. Teraz twgj potencjalny
klient sam przejdzie sobie Sciezke edukacyjng, dodatkowo wypracu-
jesz w swaojej agencji nieruchomosci pasywny dochdd, a i tak wiek-
sz0$¢ uczestnikdw twojego kursu stanie sie potem twoimi klientami.

Podobnie mozna postgpi¢ w sklepie internetowym z akcesoriami
do biegania. Mozesz dawac¢ za darmo kroétki kurs internetowy, zeby
zdoby¢ kontakt do potencjalnych klientéw, ktérzy pdzniej zaczna
kupowac¢ twoje akcesoria hiegowe: etui na telefon, ptaszcz prze-
ciwdeszczowy do biegania czy specjalistyczne zegarki analizujgce
trening biegowy.

Etap edukacji klientéw jest jednym z etapdw sprzedazy. Ludzie nie
kupuja, jezeli majg wiecej pytan niz odpowiedzi.

Pomysl o oszczednosci czasu i pieniedzy, jezeli nie musisz ciggle
odpowiadac na te same pytania potencjalnych kupujacych.

Polec¢ ksiazke
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Pomagasz ludziom zmieniac
ich zycie na lepsze

W filmie Zycie za zycie z Kevinem Spaceym i Kate Winslet jest scena,
w ktdrej jedna z postaci mowi: ,zrobita to po to, zeby zostawi¢ Swiat
lepszym, niz go zastata”. Film dotyczy walki z karg $mierci i poswie-
ceniu swojego zycia, zeby ratowac zycie innych.

Ta ksigzka nie dotyczy tylko zarabiania coraz wiekszych pieniedzy
na swoim niewykorzystanym potencjale. Ta ksigzka dotyczy zmiany
zycia na lepsze i czynienia z naszego zycia prawdziwego arcydzieta.
Samo mnozenie kolejnych liczb na koncie nie uczyni cie na dtuzszg
mete osobg szczesliwg. Do prawdziwego szczescia potrzeba nam jest
sensu zycia.

Podczas cotygodniowych mastermindéw w mojej Akademii So-
cial Media rozmawiamy o dziataniach moich kursantéw. Podczas kto-
regos spotkania wspomniatem jednemu z uczestnikdw, ze ma swietny
gtos i powinien prowadzi¢ wtasny podcast.

Andrzej odpowiedziat, ze przez wiele lat prowadzit audycje ra-
diowe, a teraz jest na emeryturze. Po kilku tygodniach poinformowat
mnie, ze zatozyt swoj podcast, i wiele osdéb pisze do niego, jak bardzo
dobrag robote wykonuje.

Nie to jednak byto najwazniejsze w tej historii. Andrzej troche ta-
migcym sie gtosem powiedziat:

Jestem na emeryturze i dzieki temu podcastowi znowu mam po co
wstawac z tozka. Moje zycie znowu ma sens, bo robie cos wartoscio-
wego dla innych.

Dzielgc sie swojg wiedzg, docierajac do jak najwiekszej liczby osadb,
mozesz nie tylko zmienic¢ swoje zycie, lecz takze zycie innych.

Czym innym jest wstawac do pracy i nie widzie¢ w tym sensu,
a czyms catkowicie innym budzié sie — w mieszkaniu z widokiem na
morze i ptyngce w oddali biate todzie — ze Swiadomoscig, ze dzis na-
uczysz swoich kursantdéw czegos niezwyktego. Przekonanie, ze po-
magasz innym zmienia¢ zycie na lepsze, jest tak samo waznym ele-
mentem pieknego zycia, jak bezpieczenstwo finansowe.

Rozdziat 1. Jak zarabiac¢ na wiedzy i maksymalnie wykorzystac swoj potencjat?
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Dzielgc sie wiedza, pomagasz innym, a tym samym twoje zycie
staje sie petnigjsze.

Lepiej wykorzystujesz swoj potencjat

W pewnej amerykanskiej rodzinie ojciec nie miat pomystu, co podaro-
wac swojej corce na 18 urodziny. Dtugo myslat nad czyms, co nie be-
dzie tracito na wartosci. Postanowit oddac jej swoj zabytkowy samo-
chaod. Cdrka ucieszyta sie, odbierajgc kluczyki. Byta jednak ciekawa, ile
warte jest auto, dlatego kiedy przejezdzata obok komisu, zatrzymata
sie i poprosita 0 szybkg wycene. Pracownik spojrzat na leciwy pojazd
i zaproponowat, ze magtby dac za niego 2000 dolaréw. Corka wrdcita
do domu i opowiedziata o catej sytuacji ojcu. Spojrzat na nig i zapropo-
nowat jej, zeby odwiedzita klub pasjonatow starszych aut, tych z du-
szg. Cdrka pojechata pod wskazany adres. Jej samochad natychmiast
okrazyto kilku chetnych do zakupu. Proponowali jej okoto 100000 do-
laréw. Mtoda dziewczyna byta w szoku, kiedy uswiadomita sobie, jak
wartosciowy prezent otrzymata od swojego taty.

Dlaczego wspominam te historie? Bo podobnie jest z milionami
ludzi na Swiecie. Oddajg swoje talenty za niewielkie pienigdze, dla-
tego ze nie majg Swiadomosci, jak potezng wiedze i potencjat nosza
w swoim umysle. Nosisz prawdopodobnie milion w swojej gtowie,
a sprzedajesz te wiedze za kilka tysiecy w pracy na etacie.

Zrozumiatem to, gdy na jednym webinarze sprzedatem kursy
za 450000 ztotych. W dwie godziny zarobitem prawie pot miliona,
a jeszcze kilka lat przed tym wydarzeniem moja stawka godzinowa
w szkole wynosita 20 ztotych.

Zarabianie na wiedzy, produkty cyfrowe, e-booki, wtasne kursy to
sposob na to, zebys nie zmarnowat mozliwosci, ktére w tobie drzemia.

Jezeli skupisz sie na swoim miescie, to ile 0sob przyjdzie na twoje
szkolenie? Ile bedg w stanie zaptaci¢? Ja urodzitem sie w tukowie,
miescie liczgcym okoto 30 000 mieszkaricow, gdzie proponujac cene
2000 ztotych za szkolenie dla jednej osoby, w wiekszosci widziatbym
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tylko usmiech politowania i styszat stowa w stylu: ,kto panu tyle za-
ptaci?”. Wystarczyto nagrac¢ swojg wiedze i pokazac jg w internecie
milionom Polakdéw, zeby w jeden dzien zarobi¢ na niej 450000 zto-
tych. Po prostu czasami wystarczy zmieni¢ mate akwarium, w kto-
rym ptywasz, na ogromny ocean. Masz go na wyciggniecie reki, kiedy
otwierasz swoj laptop.

Produkty cyfrowe, kursy internetowe pozwalajg dotrze¢ z twoim
talentem, wiedzg, ekspertyza do milionéw ludzi, a ty zadowalasz sie
mowieniem do 30 oséb w klasie i zarabiasz kwoty, ktére czasami
wystarczajg jedynie na przetrwanie.

Mozesz prowadzi¢ ten hiznes
Z kazdego miejsca na Swiecie

Biznes zarabiania na wiedzy nie jest przyspawany do konkretnego
miejsca na mapie. Ten rodzaj dziatalnosci opiera sie na laptopie, do-
stepie do internetu i ewentualnie posiadaniu telefonu do nagrywania
materiatéw wideo i obstugiwaniu social medidw.

Twoja cata firma miesci sie w plecaku, co powoduje, ze mozesz byc¢
wolng osobg, ktdra nie jest zmuszona dojezdzac do biura i marnowac
kilka godzin tygodniowo w korku.

Nie ma réznicy, czy prowadze webinar ze stonecznej Hiszpanii czy
z zachmurzonej Polski, nie wptywa to na wynik sprzedazy, ale uczu-
cie, jakie towarzyszy mi podczas spaceru plazg po webhinarze, jest
niezapomniane.

Kursy czy e-booki po zakupie wysytane sg automatycznie, dlatego
nie musisz mie¢ magazynow czy dziatu logistyki.

Pamietam konsultacje z pewnym deweloperem. Zgtosit sie na nig,
bo ma duzo pieniedzy, kupit sobie dom w Hiszpanii, ale dzi$ o piatej
rano (byto to w lutym) musiat by¢ na budowie i pilnowac postepu prac.
Co z tego, ze masz pienigdze, nieruchomosci, domy z basenem, skoro
twqj biznes czy praca nie pozwalajg ci z nich korzystac?

Rozdziat 1. Jak zarabiac¢ na wiedzy i maksymalnie wykorzystac swoj potencjat?
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Prowadzisz ten biznes z sypialni.
Nie musisz mie¢ biura, dtugdw, pracownikdw,
magazynow, logistyki

Przepracowatem kilkanascie lat na etacie i to doswiadczenie poka-
zato mi, czego w zyciu nie chce. Na pewno nie chciatem, zeby ktos
mowit mi, kiedy mam by¢ w klasie jako nauczyciel, a kiedy moge p6jsé
do kawiarni, zeby w spokoju poczytac¢ ksigzke. Dlatego mam awer-
sje do pracy w biurze. Przeraza mnie to, ze kto$ prowadzi firme i sam
siebie zamyka w gabinecie na wiele godzin. Bywatem w wielkich biu-
rowcach, w ktérych milionerzy zamykali sie na 15 godzin pracy i tracili
swoje najpiekniejsze lata zycia na wiecznych rozmowach i bezowoc-
nych spotkaniach. Dlatego kocham laptopowy biznes, bo pracuje tam,
gdzie chce.

Ty tez mozesz widzie¢, jak twoje dzieci dorastajg, mozesz, kiedy
chcesz, wyjs¢ na trening, rower czy plaze. Po prostu zamykasz laptop
i cieszysz sie wolnoscig. Mozesz ten biznes robic¢ z kuchni lub sypialni.
To nie tylko daje ci wolnosg, lecz takze obniza koszty state.

Biznes ten mozesz wznosi¢ na poziomy milionowych przychodow
i nadal nie musisz zatrudnia¢ pracownikow. Nie musisz nikogo pilno-
wac i rozwigzywac ich problemadw.

Oczywiscie w tej ksigzce naucze cie delegowac zadania na pew-
nym etapie rozwoju twojej laptopowej firmy, ale w wiekszosci przy-
padkéw mozesz zleci¢ je ludziom pracujgcym zdalnie.

Podsumowanie

Napisatem ten rozdziat, zeby pokazac¢ ci, ze mozna zarabia¢ duze
pienigdze na swojej wiedzy i jednoczesnie by¢ cztowiekiem wolnym,
ktéry ma czas na swoje pasje i smakowanie zycia. Wierze, ze ten roz-
dziat da ci motywacje do przeczytania ksigzki w catosci, a przede
wszystkim — do wdrozenia w zycie zawartej w niej wiedzy.

Kup ksigzke Polec¢ ksiazke
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Zmier swoja strone WWW w dziatajacy bankomat!

Dowiedz sie wiece] i dotacz juz dzisiaj! % -
http:/program-partnerski.helion.pl
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Siegnij po duze pieniadze,
ktore sa... w Twojej gtowie

Zastanawia Cie czasem, jak to jest, Zze choc jestes osoba, ktdra ma swiatu wiele
do zaoferowania —wiedze i doswiadczenie — to prawdziwe pienigdze wcigz
zarabiajg inni? Co majg oni, czego nie masz Ty? Coz, moze po prostu wczesniej
trafili na kogos, kto wskazat im wtasciwa droge. Jesli szukasz przewodnika,
moze nim dla Ciebie by¢ wtasnie ta ksigzka. Pozwol, by stata sie Twojg brama
do swiata, w ktorym spieniezysz to, co wiesz, i zarobisz swoj pierwszy milion.

Klucz do Twojego sukcesu kryje sie w sieci —to tutaj czekajg Twoi przyszli klien-
ci, spragnieni e-bookdw i kursow, na ktdre ich zaprosisz. Idea jest prosta: wiedze

i umiejetnosci, ktore posiadasz, pakujesz w produkt cyfrowy, zamieszczasz go
w sieci, dodajesz link do ptatnosci, a nastepnie informujesz jak najwieksza liczbe
0s0b o tym, ze wykupienie dostgpu bedzie dla nich korzystne. Przyznasz: brzmi
prosto. Oczywiscie w praktyce nie bedzie az tak tatwo, ale o to sie nie martw.
Przez caty proces krok po kroku przeprowadzi Cie Mirostaw Skwarek. Razem
dotrzecie do miejsca, w ktérym nareszcie zaczniesz swietnie zarabia¢ na tym,

CO juZ umiesz.

Mirostaw SKWAREK —specjalista z zakresu perswazyjnych technik sprzedazy,
autor kurséw z dziedziny marketingu i sprzedazy online. Co-founder systemu
do e-mail marketingu Getall.pl i twérca Akademii Social Media, czyli internetowej
szkoty, ktora uczy nowoczesnego marketingu w sieciach spotecznosciowych.
Prowadzi bloga pod adresem: www.perswazjawsprzedazy.pl.
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